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Regional: 8 - REGIONAL ATLANTICO
Centro de Formacion 9103 - CENTRO PARA EL DESARROLLO AGROECOLOGICO Y AGROINDUSTRIAL
Tipo de Documento | Nimero de Documento | Nombre ‘Apellidos [Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Funcionario que registro el juicio evaluativo
cc 1007795362 JULIO ENRIQUE MARIANO ACOSTA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220106 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN CUENTA, | NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1007795362 JULIO ENRIQUE MARIANO ACOSTA EN FORMACION 5544 - REALIZAR NEGOCIAGION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES 0807 BE"S;R;SL:;R "PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN [ NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1007795362 JULIO ENRIQUE MARIANO ACOSTA EN FORMACION Soia AR S 350106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS |G APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1007795362 JULIO ENRIQUE MARIANO ACOSTA EN FORMACION 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1047220603 DELSY ESTELA CORTINA VERGARA EN FORMACION 250106 - EVALUAR, EL. PROGESO DE NEGOGIACION, TENIENDO EN CUENTA. |G APROBADG 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1047220603 DELSY ESTELA CORTINA VERGARA EN FORMACION 5541 - REALIZAR NEGOCIAGION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 35107 DESARROLLA PLAN DE CIERRE DS VENTAS PARA APLICARLOS EN [0 APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
w© Toa7z20003 DELSY ESTELA CORTINA VERGARA ENFORMAGION [ 5544 - FEALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [ 20108 - HEALIZAR EL PROCESO DE LAVENTA BE PROBUCTOS Y SERVICICS | RO APROBADO CC 72491468 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAWIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1047220603 DELSY ESTELA CORTINA VERGARA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 226106 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
E3 T GSE GREGORIG VILLAMIL GARGIA ENFORVACION 5bi4  REALIZAR \EGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 220106 EVALUAR EL PROCESO DE REGOCIACION, TENERDOEN CUENTA.[NOAPROSAD0 CC 22401460 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAVIREZ
cc 1047231343 JOSE GREGORIO VILLAMIL GARCIA EN FORMACION 5644 - REALIZAR NEGOCIAGION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 0807 ID‘E’;;;;(C)L:ZR ‘PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN [ NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1047231343 JOSE GREGORIO VILLAMIL GARCIA EN FORMACION 5544 - REALIZAR NEGOCIACION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 350106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS [N APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cc 1047231343 JOSE GREGORIO VILLAMIL GARCIA EN FORMACION 5e44 REAUZAR NEGOCIACIGN CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220109 - DEFINRLAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1047239869 MAIDELIN CASTRO MONTES EN FORMACION Soia REAUZAR NEGOCIAC\ON CON L,\OTS;RY(Y\‘/ZYEED‘ORES vl CLIENTES 22"013'5 EVALUAR EET;F:OTCEESKD‘:ETAEGOCIACIW TENENDO EN CUENTA. | NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1047239869 MAIDELIN CASTRO MONTES EN FORMACION 5644 - REAL 0N LOS PROVEEDOR 320167 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN |G APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1047239869 MAIDELIN CASTRO MONTES EN FORMACION 53413 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 530106 REALIZAR EL. PROCESO B LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS [0 APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1047239869 MAIDELIN CASTRO MONTES EN FORMACION 5344 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 226106 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
w ey SANORA WILERA VILAML ORIz ENFORVACION [5644 - REALIZAR NEGOGIACION CON LGS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, | 220106 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOGIACION, TENENDO EN CUENTA, [N APROBADO CC 72391469 - BELKIS LISETH SACHEZ RAWIREZ
cc 1128109671 'SANDRA MILENA VILLAMIL ORTIZ EN FORMACION 5644 - REALIZAR NEGOCIACION CON 'Lgs;?wné;;ohk?svgflémss 550107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN [N APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 1128109671 'SANDRA MILENA VILLAMIL ORTIZ EN FORMACION E7) RE’IUQRZEG’&E«EBEE&T {05 PROVEEDORES ¥ CLIENTES, S Pio6 REALIZAR 1. PROCES0 bE LA VENTA DE PROBUCTOS v SERVICIGS |G APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 1128109671 'SANDRA MILENA VILLAMIL ORTIZ EN FORMACION 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 12722533 GUSTAVO ESQUEA VILLAZON POR CERTIFICAR 5544 - REALIZAR NEGOCIACION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 350106 - EVALUAR. ‘ﬁré&"a‘sé".;g%éz&ﬁf\um TENIENDO EN CUENTA, | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 12722533 GUSTAVO ESQUEA VILLAZON POR CERTIFICAR 550167 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 12722533 GUSTAVO ESQUEA VILLAZON POR CERTIFICAR e - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 530106 REALIZAR EL. PROCES0 B LAVENTA DE PROBUCTOS ¥ SERVICIGS [ APROBAD0 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 12722533 GUSTAVO ESQUEA VILLAZON POR CERTIFICAR 5344 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 19510265 JOSE GARCIA GARCIA POR CERTIFICAR 5541 - REALIZAR NEGOCIAGION CON LOS i?wié&?é?é“fé’déms 320106 EVALUAR, EL. PROCESO DE NEGOGIACION TENT ENDO EN CUENTA, | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
E3 Tosiozes oS GARCIA GARCIA POR CERTIFICAR [5644 REALIZAR NEGOCIAGION CONLOS PROVEEDORES Y CLIENTES, [ 220107~ DESARROLLAR oA OE CIERRE BE VENTAS PARA APLICARLOS EN [ APROBADO CC 22401469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAVIREZ
cc 19510265 JOSE GARCIA GARCIA POR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NEGOCIAGION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 550106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 19510265 JOSE GARCIA GARCIA POR CERTIFICAR 544 - REALIZAR NEGOGIAION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLENTES, 220100 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22501496 CATALINA ILUSION CASTRO CASTRO POR CERTIFICAR E7) ;h;zlar;\i\m REGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 350106 - EVALUAR, EL PROGESO DE N NEG'OCIACION‘ TENIENDO EN CUENTA, | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22501496 CATALINA ILUSION CASTRO CASTRO POR CERTIFICAR 5544 - REALIZAR NEGOCIACION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 0107 BE”S;R;SL’I:;R ‘PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 22501496 CATALINA ILUSION CASTRO CASTRO POR CERTIFICAR EALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ 370106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 22501496 CATALINA ILUSION CASTRO CASTRO POR CERTIFICAR 5344 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 32802028 CARMEN EDITH GARCIA VERGARA [EN FoRVACION 5511 - REALIZAR NEGOCIAGION CON L 05 PROVEEDORES ¥ CI CLIENTES 320106 EVALUAR, EL. PROCESO DF NEGOGIACION, TENENDO EN CUENTA, [0 APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
w Taa0z CARVEN EDITH GARGIA VERGAR ENFORVACION [ REALTZAR NEGOCIACION GO 05 PROVEEDORES ¥ CLIENTES [220107- DESARROLLAR PLAN D CIERRE D VENTAS PARA APLICARLOS EN [N APROBADO CC 72791468 - BELKIS LISETH SACHEZ RAWIREZ
E3 202028 CARWEN EBITH GARCIA VERGARA ENFORWACION [ 5644 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 20108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTGS ¥ SERVICICS [N APROBADG CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAVIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 32802028 CARMEN EDITH GARCIA VERGARA EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220109 DE;\-I\; R LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 32804441 'SOFIA MILENA ACOSTA VERGARA EN FORMACION 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LS PROVEEDORES ¥ CL cusmss ngzyg TALUAR Esrir;;gc?séh;smseoclAclm TENENDO EN CUENTA. | NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 32804441 'SOFIA MILENA ACOSTA VERGARA EN FORMACION St A AR NEGOGIAGION CON LOS PROVEEDORES Y G CLIENTES, 50107 DESAR;SLL;R o DE CIERAE BE VENTAS PARA KPLICARLOS EN NG APROBAD0 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 32804441 'SOFIA MILENA ACOSTA VERGARA EN FORMACION 5544 - REALIZAR NEGOCIACION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 350106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS |G APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cc 32804441 'SOFIA MILENA ACOSTA VERGARA EN FORMACION 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLENTES, 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 32842898 DELANEY DEL CARMEN PENATE MONTANO POR CERTIFICAR 5544 - REALIZAR NEGOGIACIC Esval 250106 - EVALUAR, EL. PROGESO DE NEGOGIACION, TENENDO EN CUENTA, | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 32842898 DELANEY DEL CARMEN PENATE MONTANO POR CERTIFICAR 551 - REALIZAR NEGOCIAGION CON L OS PROVEEDORES ¥ CI CLIENTES 535107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN [ APROBAD0 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
w Taaaes DELANEY DEL CARNEN PERATE NONTATD POR CERTIFICAR |54 - REALIZAR NEGOGIACION CON LGS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, | 220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS | APROBABO CC 72391469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAWIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 32842898 DELANEY DEL CARMEN PENATE MONTANO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 33192097 ZAYDA ROSA MEZA REVES EN FORMACION Soia R‘Fe‘g}i&&i@é&&éﬁ)ﬁ&?ﬁ L 55 PROVEEDORES ¥ C1 CLIENTES QQiZZ“Ev"ALuA; ‘&‘S;&E‘sﬁ{&é&cmcm TENENDO EN CUENTA. | NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 33192097 ZAYDA ROSA MEZA REYES EN FORMACION 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CL. cusmss 50107 DESARROL:;R ‘PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN [ NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 33192097 ZAYDA ROSA MEZA REYES EN FORMACION E7) ;h;z';\i\m REGOGCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 550106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS [N APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 33192097 ZAYDA ROSA MEZA REYES EN FORMACION 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 36593834 MARTINA VERGARA FERNANDEZ EN FORMACION 350106 - EVALUAR. E;‘;;&E;ér{ﬁézgcﬁ;clm TENIENDO EN CUENTA, | NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 36593834 MARTINA VERGARA FERNANDEZ EN FORMACION 320107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLGS N[N0 APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
w© Tosawan VARTINA VERGARA FERNANDEZ ENFORAGION 5544 FEALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [ 90108 - HEALIZAR EL PROCESO DE LAVENTA DE PROBUCTOS Y SERVICICS | RO APROBADO CC 72391469 - BELKIS LISETH SACHEZ RAWIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 36593634 VARTINA VERGARA FERNANDEZ EN FORMAGION 5614 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 220109 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOGIAION, DE NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
E3 520080 VERGEDES SOFIA GARCIA VERGARA POR CERTIFICAR [ 5644 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, [ 220105 - EVALUAR.EL PROCESO DE NEGOCIACION. TENENDO EN CUENTA, | APROBADO CC 22401469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAVIREZ
cc 55240080 MERCEDES SOFIA GARCIA VERGARA POR CERTIFICAR 564 - REALIZAR NEGOCIAGION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 520107 - DESARROLLAR PLAN DE,E:\VE;;EEE VENTAS PARA APLICARLS EN [ APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 55240980 MERCEDES SOFIA GARCIA VERGARA POR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NEGOCIACION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, S Pioh REALIZAR E1. PROGES0 b LAVENTA DE PROBUCTOS ¥ SERVICIGS [ APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO
cc 55240980 MERCEDES SOFIA GARCIA VERGARA POR CERTIFICAR REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220100 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 72283460 GALES ALBERTO ESQUEA MEZA POR CERTIFICAR E7) RE’;\L"ZZR REGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 350106 - EVALUAR EL PROGESO DE NEGOGIACION, TENENDO EN CUENTA, | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
cc 72283460 GALES ALBERTO ESQUEA MEZA POR CERTIFICAR 'm 0107 - DE’;;&IRSLFI:;‘R oA DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ




cc 72283460 GALES ALBERTO ESQUEA MEZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 220108 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 72283460 GALES ALBERTO ESQUEA MEZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES 220106 - DEF\N\R LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

E3 TaB1T RAVON ENRIGUE PUELLD GALVAN PORCERTIFICAR [5bi4 REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 220106 EVALUAR L PROCESO DE REGOCIACION, TENENDOEN CUENTA | APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAVIREZ

cc 7481799 'RANION ENRIQUE PUELLO GALVAN POR CERTIFICAR Sota - REALIZAR Ntée'occ;«crm CON LOS PROVEEDORES ¥ CI cusmss S0107 - DESARR(:L:;R ‘PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cC 7481799 'RANION ENRIQUE PUELLO GALVAN POR CERTIFICAR E7) ;MFQIE;LZAR REGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 550106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA

cc 7481799 'RANION ENRIQUE PUELLO GALVAN POR CERTIFICAR 5344 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 8790521 JORGE MIGUEL MANZUR DE CASTRO EN FORMACION 250106 - EVALUAR. ‘&‘S;&E@KSE&&Z&?ZUW TENIENDO EN CUENTA, | NO APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 8790521 JORGE MIGUEL MANZUR DE CASTRO EN FORMACION 320107 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN |G APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 8790521 JORGE MIGUEL MANZUR DE CASTRO EN FORMACION 5644 - REALIZAR NEGOCIAGION, CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 530106 REALIZAR EL. PROCESO B LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS [0 APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 8790521 JORGE MIGUEL MANZUR DE CASTRO EN FORMACION 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 226106 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE NO APROBADO CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

E3 793368 EIKN ALFREDO FERATE NONTARO POR CERTIICAR |54 REALIZAR NEGOGIACION CON 05 PROVEEDORES Y CLIENTES, 220106 EVALUAR EL PROCESD OE NEGOGIAGION TENENDD ENCUENTA | APROBAO0 CC 22401469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAVIREZ

cc 8794368 ELKIN ALFREDO PENATE MONTANO POR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NEGOCIAGION CON LOS PROVEEDORES ¥ CL. CLIENTES 50107 - ”S‘E'SXFQESLTZE ::AT:)E’::TE‘;;‘E‘E’E‘ \VENTAS PARA APLICARLS EN [ APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 8794368 PENATE MONTANO POR CERTIFICAR Soia - REALIZAR NEGOCIAGION GON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 550106 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 8794368 ELKIN ALFREDO PENATE MONTANO POR CERTIFICAR EALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 220105 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 8795315 ALDEMIR PENATE MONTANO POR CERTIFICAR E7) RE;LAZA:’REV\EG’(\)EI\;EE)TEETOKAT {05 PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 350106 - EVALUAR, EL PROGESO DE NEGOGIACION, TENENDO EN CUENTA, | APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 8795315 ALDEMIR PENATE MONTANO POR CERTIFICAR 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIES 3107 DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLDS EN [ APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

cc 8795315 ALDEMIR PENATE MONTANO POR CERTIFICAR 30106 REALIZAR EL. PROCESO B LAVENTA DE PROBUCTOS ¥ SERVICIGS | APROBAD0 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN PRODUCTO O SERVICIO

cc 8795315 ALDEMIR PENATE MONTANO POR CERTIFICAR 220106 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE APROBADO 'CC 22491469 - BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ

5844 - REALIZAR NEGOCIAC\ON CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,




